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GO - Création – Guide du créateur d’entreprise

MÉTHODE :

- Adaptation par groupe de niveau
- Reformulation du cours si besoin en individuel
- Approche personnalisée
- Possibilité d’échanges avec le formateur

Journée 1 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 1 Le Fondements de l’entrepreneuriat

Matinée Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Accueil / Quiz

- Introduction à l’entrepreneuriat

- Exploration du nouvel environnement
professionnel

12h30 – 13h30 : Pause déjeuner

Journée 1 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 1 Le Fondements de l’entrepreneuriat

Après-midi Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Les « règles du jeu » de l’entrepreneuriat

- Compréhension des enjeux initiaux

- Appréhender les responsabilités de l’entrepreneur



Journée 2 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 2 La Structure de l’entreprise

Matinée Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Accueil

- Les diverses formes juridiques (Micro, SARL…)

- Connaître les critères choisis

12h30 – 13h30 : Pause déjeuner

Journée 2 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 2 La Structure de l’entreprise

Après-midi Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Trouver la structure adaptée à votre projet

- Les conséquences fiscales, sociales et comptables

- Atelier de mise en pratique sur les concepts du
jour 2



Journée 3 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 3 Les aspects financiers et commerciaux

Matinée Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Accueil

- Définir son produit, calculer son prix de
vente : quels produits et à quels prix ?

- Le seuil de rentabilité

12h30 – 13h30 : Pause déjeuner

Journée 3 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 3 Les aspects financiers et commerciaux

Après-midi Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Les stratégies commerciales pour vendre
votre produit

- Trouver son positionnement

- Atelier de mise en pratique sur les concepts
du jour 3



Journée 4 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 4 Communication, Marketing et Gestion des ressources
humaines

Matinée Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Accueil

- Importance de la communication dans
l’entreprise

- Les fondements du marketing

12h30 – 13h30 : Pause déjeuner

Journée 4 Guide du créateur d’entreprise

MODULE 4 Communication, Marketing et Gestion des ressources
humaines

Après-midi Durée Thèmes

Apport théorique

Mise en pratique
et échanges
(Pause 10 mn)

2H00

1H20

- Atelier de mise en pratique des concepts de
l’ensemble de la formation :-

Support : votre entreprise


